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VENTAS DE ALTO IMPACTO
Incrementa las ventas de tu organización y la satisfacción de tus clientes



¿Sabes priorizar las necesidades 
del cliente sin perder
oportunidades de venta?

¿Tienes las herramientas y 
habilidades necesarias para 
garantizar que la experiencia
del cliente sea memorable y se 
traduzca en lealtad a tu marca?

¿Dominan tus equipos 
comerciales las técnicas y 
metodologías para comprender 
el contexto y las necesidades 
del cliente y ofrecer soluciones 
personalizadas?

Impulsa las ventas y la rentabilidad de tus operaciones 
comerciales a través de una estrategia centrada en el cliente.

Desarrolla las habilidades de comunicación, empatía, 
asertividad y persuasión de tus equipos comerciales.

¿Empezamos a trabajar?

Nuestra 
Solución
CONTENIDOS DIGITALES PARA 
PROCESOS FORMATIVOS ORIENTADOS 
A IMPULSAR LAS VENTAS, REFORZAR 
TU RELACIÓN CON EL CLIENTE Y 
DESARROLLAR LOS CONOCIMIENTOS Y 
COMPETENCIAS COMERCIALES DE TUS 
EQUIPOS.

¿Sabes priorizar las necesidades 
del cliente sin perder
oportunidades de venta?

¿Tienes las herramientas y 
habilidades necesarias para 
garantizar que la experiencia
del cliente sea memorable y se 
traduzca en lealtad a tu marca?

¿Dominan tus equipos 
comerciales las técnicas y 
metodologías para comprender 
el contexto y las necesidades 
del cliente y ofrecer soluciones 
personalizadas?

Impulsa las ventas y la rentabilidad de tus operaciones 
comerciales a través de una estrategia centrada en el cliente.

Desarrolla las habilidades de comunicación, empatía, 
asertividad y persuasión de tus equipos comerciales.

Conoce a tu cliente y crea relaciones de confi anza y duraderas.

Aprende las metodologías para una gestión comercial 
efi ciente.



¿Cómo lo hacemos?
SKILLS DEVELHUB ha desarrollado el programa 
modular VENTAS DE ALTO IMPACTO, integrado por 6 
programas dirigidos a abordar todas las claves de un 
proceso de venta exitoso y con altos resultados.

Cada programa se desarrolla en formato audiovisual, 
a través de píldoras de corta duración.

Programa II

OBJETIVOS
Descubrir aspectos esenciales de la neurociencia 
que nos explican los procesos entre la mente y la 
conducta del cliente.
Desarrollar estrategias para incrementar la 
satisfacción del cliente y las ventas.

módulos vídeos

autoevaluaciones casos prácticos

4 19
4 2

Programa I

OBJETIVOS
Conocer la importancia de poner al cliente en 
el centro de tus decisiones.
Aprender técnicas que nos conecten con los 
clientes y construir relaciones a largo plazo.
Mejorar nuestra comunicación con el cliente

módulos vídeos

autoevaluaciones casos prácticos

4 19
4 2

Programa I

OBJETIVOS
Conocer las claves para crear una experiencia 
que haga que tus clientes te recompren y te 
recomienden.
Desarrollar la metodología, técnicas y claves 
para una Gran Experiencia Cliente.

módulos vídeos

autoevaluaciones casos prácticos

4 22
4 2

Programa III

OBJETIVOS
Aprender a desarrollar un plan de cartera de 
clientes.
Comprender cómo realizar un análisis de perfi l de 
clientes y su segmentación.
Aprender a profesionalizar la gestión comercial.

módulos vídeos

autoevaluaciones casos prácticos

5 20
5 2

Programa V

OBJETIVOS
Descubrir aspectos esenciales de la neurociencia que nos 
explican los procesos entre la mente y la conducta del 
cliente.
Desarrollar estrategias para incrementar la satisfacción 
del cliente y las ventas.

módulos vídeos

autoevaluaciones casos prácticos

5 20
5 2

Programa IV

OBJETIVOS
Entender los fundamentos de la fi delización de clientes.
Conocer las metodologías que hoy en día usan los grandes 
profesionales y las métricas que te permitirán controlar 
si estás aprovechando todos los recursos a tu alcance 
para fi delizar a tus clientes.

módulos vídeos

autoevaluaciones casos prácticos

5 20
5 2

Programa VI

OBJETIVOS



¿Quieres saber más?
Te ofrecemos un vídeo tráiler de cada uno de los programas. 
Accede a ellos a través de la imagen de portada de cada uno de ellos.

Programa I Programa II Programa III Programa IV Programa V Programa VI

Comunicación carismática con 
clientes

Neuroventas Customer experience Plan de fi delización de clientesVenta consultiva Plan de cartera de clientes

https://develhub.sipadan.es/video/?p=COM013&v=00&lang=es
https://develhub.sipadan.es/video/?p=CLI008&v=00&lang=es
https://develhub.sipadan.es/video/?p=CLI008&v=00&lang=es
https://develhub.sipadan.es/video/?p=CLI008&v=00&lang=es
https://develhub.sipadan.es/video/?p=CLI008&v=00&lang=es
https://develhub.sipadan.es/video/?p=CLI008&v=00&lang=es


¿Qué tipo de habilidades se pueden desarrollar a través de los contenidos 
de Ventas de Alto Impacto?

Orientación al cliente, escucha activa, impacto e infl uencia, persuasión, 
comunicación, ventas.

¿Cómo puedo adquirir los contenidos de Ventas de Alto Impacto?

Entregamos los contenidos como paquetes Scorm y pruebas de evaluación 
para la integración en tu LMS Corporativo o darle acceso a tus empleados al 
Ecosistema SkillsDevelHUB.

¿Cómo son los recursos materiales que ofrece DevelHUB para el 
desarrollo de estas habilidades?

Son contenidos 100% audiovisuales basados en microlearning con vídeos 
de corta duración presentados por especialistas con reconocimiento a nivel 
empresarial.

¿Cómo puedo hacer procesos formativos? 

Puedes contar con Sipadan para realizar tus procesos formativos siempre 
alineados con la formación programada para el empleado.

¿Puedo personalizar los contenidos con nuestra propia marca?

Si adquieres los contenidos para tu LMS Corporativo, la personalización es 
posible.

¿Es adecuado para equipos pequeños o solo para grandes 
organizaciones?

Los cursos de DevelHUB responden a las necesidades de cualquier perfi l 
y tamaño o sector de la empresa.

Preguntas frecuentes

“Acércate más 
que nunca a tus 
clientes. Tan cerca, 
de hecho, que 
puedas decirles 
qué necesitan 
antes de que 
lo sepan por sí 
mismos”

Steve Jobs

¿Qué tipo de habilidades se pueden desarrollar a través de los contenidos 
de Ventas de Alto Impacto?

Orientación al cliente, escucha activa, impacto e infl uencia, persuasión, 
comunicación, ventas.

¿Cómo puedo adquirir los contenidos de Ventas de Alto Impacto?

Entregamos los contenidos como paquetes Scorm y pruebas de evaluación 
para la integración en tu LMS Corporativo o darle acceso a tus empleados al 
Ecosistema SkillsDevelHUB.

¿Cómo son los recursos materiales que ofrece DevelHUB para el 
desarrollo de estas habilidades?

Son contenidos 100% audiovisuales basados en microlearning con vídeos 
de corta duración presentados por especialistas con reconocimiento a nivel 
empresarial.

Preguntas frecuentes



Confía en nosotros para asesorarte 

¡Moderniza tus ventas y potencia a 
tu equipo!

¡Contáctanos ahora y transforma 
tu estrategia comercial!

¿Quieres que tu organización se benefi cie 
de los contenidos de Ventas de Alto 
Impacto, pero no sabes cómo adaptarlo
a vuestros procesos formativos?

¿Quieres que tu organización se benefi cie 
de los contenidos de Ventas de Alto 
Impacto, pero 
a vuestros procesos formativos?

Confía en nosotros para asesorarte 

¡Moderniza tus ventas y potencia a 
tu equipo!

¡Contáctanos ahora y transforma 
tu estrategia comercial!



Ecosistema con esencias de habilidades 
en vídeo impartidos por profesionales de 
referencia que empoderan y preparan a 
tus empleados.

Programas 100% audiovisuales

Microlearning , vídeos y podcast 
de corta duración

Desarrollado por destacados 
especialistas con gran 
experiencia a nivel empresarial

Disponible en cualquier lugar, con 
total fl exibilidad

Potencia las powerskills del 
talento en tu equipoEcosistema con esencias de habilidades 

en vídeo impartidos por profesionales de 
referencia que empoderan y preparan a 
tus empleados.

Programas 100% audiovisuales

Microlearning
de corta duración

Desarrollado por destacados 
especialistas
experiencia a nivel empresarial

Disponible en cualquier lugar, con 
total fl exibilidad




